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це процес генерації нових ідей для продуктів, послуг
або стратегій, який включає в себе мозкові штурми,
обговорення, дослідження та аналіз. Ідеяція є
ключовою частиною інноваційного процесу, яка
допомагає компаніям розвиватися та адаптуватися до
ринкових змін.

Основні поняття:
Генерація ідей: Процес створення нових
концепцій та рішень через мозкові штурми, обмін
думками та колаборацію.
Аналіз ідей: Оцінка та відбір найперспективніших
ідей на основі їхньої реалістичності, впливу та
відповідності стратегічним цілям компанії.
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Ідеяція (Ideation)



Покращення існуючого бізнесу
Перегляд успішних бізнес-моделей або
продуктів, адаптація та покращення їх для
задоволення потреб нового ринку або
цільової аудиторії.

4 ОСНОВНІ ДЖЕРЕЛА ІДЕЙ
Досвід
Використання знань та досвіду, отриманих
під час реалізації попередніх проєктів або
виконання робочих обов'язків, щоб знайти
нові можливості або покращення.

Хайп та тренди
Відстеження актуальних трендів, нових
технологій або соціальних змін, щоб
використати їх для створення інноваційних
продуктів або послуг, які відповідають
поточним запитам ринку.

Вирішення власної проблеми
Ідентифікація особистих чи професійних
проблем і створення рішень, які можуть
стати основою нового бізнесу або
продукту.
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ПРИКЛАД
Amazon
спочатку онлайн-магазин книг, використав
досвід електронної комерції, щоб розширити
свій бізнес і почати продавати широкий
асортимент товарів.

Facebook
спочатку був натхненний іншими
соціальними мережами, такими як Myspace
і Friendster, але вони покращили концепцію.

Slack
починався як внутрішній інструмент для
спілкування в компанії під час розробки
іншого продукту.

Tesla
використала зростаючий тренд навколо
екологічно чистих технологій та
електромобілів.
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ЛЮДИНА ДУМАЄ ІСНУЮЧИМИ
ПАТЕРНАМИ

«Креативність – це означає взяти
вже відомі елементи та поєднати
їх унікальним чином»



ЧИ ПРИБУТКОВА ІДЕЯ?

Визначає фінансові можливості ринку

01 Економічний аналіз

Виявляє реальні потреби.

Об’єм ринку

Аналіз трендів

Рівень конкуренції

Наявність інвестиційРинок спеціалістів

Запитай у своїх потенційних клієнтів02

Може вплинути на регуляції та підтримку.

Політика розвитку держави03
Показує потенціал для масштабування.

04

Допомагає передбачити майбутні потреби.

05

Впливає на стратегію входу на ринок

06

Показує доступність фінансування
08

Визначає можливості набору команди.
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ДЕ ШУКАТИ ДАНІ?

https://tradingeconomics.com/ukraine/forecast/

01 Економічний аналіз

https://www.surveymonkey.com/
https://www.google.com/forms/about/

Об’єм ринку

Аналіз трендів

Рівень конкуренції

Наявність інвестиційРинок спеціалістів

Запитай у своїх потенційних клієнтів02

https://www.oecd-ilibrary.org/

Політика розвитку держави03
https://www.statista.com/ 
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https://trends.google.com/trends/

05

https://www.similarweb.com/
https://www.spyfu.com/
https://www.google.com/maps/

06

https://www.angellist.com/
https://about.crunchbase.com

08
https://business.linkedin.com/talent-
solutions/talent-insights
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ЗАВДАННЯ
Зробіть дослідження
на базі статистики

Використовуючи ресурс https://www.statista.com/ для оцінки об’єму ринку01
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ПРАКТИКА

https://www.statista.com/


Це процес вивчення економічних показників і факторів,
що впливають на ринок, з метою оцінки потенціалу
створення та розвитку бізнесу. Він допомагає
зрозуміти, як зовнішні економічні умови можуть
вплинути на успіх компанії.

Основні поняття:
Економічні показники: Ключові метрики, такі як
ВВП, рівень безробіття, інфляція, які
використовуються для оцінки економічного стану
країни та ринку.
Аналіз ринкових умов: Дослідження поточної
ситуації на ринку, зокрема попиту, пропозиції та
цінової еластичності.

Економічний Аналіз



Історія : У липні 2019 року Федеральна Резервна Система США знизила облікову ставку вперше з
2008 року, зменшивши її на 0.25% до діапазону 2.00% - 2.25%. Це рішення було прийнято в рамках
зусиль для підтримки економічного зростання та запобігання уповільненню економіки.

Застосування декількох видів монетизації:
Після оголошення про зниження ставки акції NVIDIA, як і акції багатьох інших технологічних
компаній, значно зросли. Зокрема, протягом наступних кількох місяців акції NVIDIA зросли більш ніж
на 30%. Інвестори вбачали в цьому можливість для зростання компаній у секторі технологій,
оскільки зниження ставок зробило кредити дешевшими і підвищило інтерес до інвестицій у
ризикові активи, такі як акції технологічних компаній.

Nvidia

ПРИКЛАД
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Які сигнали треба враховувати
Валовий внутрішній продукт (ВВП)
Високий ВВП свідчить про здорову економіку,
що сприяє зростанню споживчого попиту та
інвестицій. Якщо ВВП знижується, це може
сигналізувати про економічний спад і зменшення
попиту на товари та послуги.

Рівень безробіття
Високий рівень безробіття може забезпечити
бізнес дешевою робочою силою, але водночас
зменшує купівельну спроможність населення, що
може негативно вплинути на продажі.

Інфляція
Помірна інфляція стимулює витрати споживачів
і бізнесу, але висока інфляція знижує купівельну
спроможність і підвищує витрати на
виробництво, що може знизити прибутки.

Облікова ставка
Низька облікова ставка знижує вартість
кредитування, що стимулює інвестиції та
розширення бізнесу. Висока ставка робить
кредити дорогими, що може обмежити доступ
до фінансування та уповільнити розвиток бізнесу.



         Україна

Валовий внутрішній продукт (ВВП):
Зростання ВВП в Україні у 2024 році
очікується на рівні 3.5%.
Рівень безробіття: Станом на липень 2024
року рівень безробіття в Україні становить
приблизно 8.7%.
Інфляція: Поточний рівень інфляції
становить близько 7.5%.
Облікова ставка: Національний банк
України встановив облікову ставку на рівні
16% для підтримки стабільності національної
валюти та контролю за інфляцією.

УКРАЇНА ТА США 2024
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         США

Валовий внутрішній продукт (ВВП): У
другому кварталі 2024 року ВВП США зріс
на 2.8%.
Рівень безробіття: Станом на липень 2024
року рівень безробіття в США складає 3.8%.
Інфляція: Рівень інфляції в США на кінець
липня 2024 року становить 3.2%.
Облікова ставка: Федеральна резервна
система США підтримує облікову ставку на
рівні 5.25%, що спрямовано на підтримку
економічної стабільності та стримування
інфляції.



ТОП НАПРЯМКИ В 2024-2027

01 Будівництво та реконструкція інфраструктури

Оборонний сектор02

Сільське господарство та агробізнес03

Енергетичний сектор 04

 ІТ-продукти та послуги 05

+200%

+150%

+80%

+60%

+50%
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ПРИКЛАД

Економіка Німеччини зросла приблизно на
35% протягом п'яти років після Другої
світової війни, з 1945 до 1950 року. Це

зростання було  зусиллями по відновленню
інфраструктури і промисловості, які були

зруйновані під час війни.

Протягом перших п'яти років після
Другої світової війни, з 1945 по 1950 рік,
економіка Японії зросла приблизно на
50%, завдяки швидкій індустріалізації та

значній допомозі від США.



Історія:
Ашан зіткнувся з труднощами через недооцінку
макроекономічних показників на європейських ринках. В 2010-х
роках компанія продовжила агресивну експансію в країни з
нестабільними економічними умовами, не враховуючи значне
зростання безробіття та високі рівні інфляції.
Неправильне врахування макроекономічних показників: 
Ашан не передбачив, що економічний спад у таких країнах, як
Італія та Іспанія, призведе до зниження купівельної спроможності
населення. Споживачі стали витрачати менше, особливо на
товари, які не є першої необхідності, що значно вплинуло на
продажі.
Результат: Через недооцінку економічної ситуації Ашан зазнав
значних збитків на цих ринках. Компанія була змушена закрити
кілька магазинів, що призвело до втрат частки ринку.

ФАКАПАшан (Auchan)



Як швидко реагувати на
зміну економіки?

Треба робити бізнес
автоматизованим та мати
декілька бізнес моделей.

Як визначити, яка бізнес-
ідея має найбільший

потенціал для успіху?

Треба зробити глибинний
аналіз всіх індикаторів

успішності.

01

FAQ

Яка вірогідність бути
успішним, опинившись в

правильному місці у
правильний час?

Мінімальна. 
Для успішності ви повинні мати

продукт, команду, працюючу
монетизацію, розуміння ринку.

Адже ідея це тільки початок і без
зусиль вона нічого не варта. 

0302
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